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Antligen ett rekorddr!

Efter manga slitsamma &r har vi i stalbranschen under
det senaste aret antligen upplevt ett uppsving. 2017
har gatt i raketfart av flera anledningar. Vi har kort
igang var nya spaltlinje samtidigt som efterfragan har
varit mycket god. Vi har slagit volymrekord i Q2 och
kommer med stérsta sannolikhet att géra det dven for
hela 2017. Det har varit en utmaning men nu star vi
antligen rustade att sla nya rekord under 2018.

Efterfragan pa tunnplat ar fortsatt mycket god i hela
Europa, drivet av en stark fordons- och byggindustri.

Aven 6vrig industri rullar pd bra och t.ex den tyska

tillverkningsindustrin gar extremt bra i ar. Just nu ser
man inga 6vertygande signaler pa att 2018 kommer
att bli samre. Stalverken har visserligen kortat sina
ledtider ndgot under andra halvaret, men séger sig
uppleva god orderingéng aven under hosten.

Detta eldas sa klart pa av att det nu beslutats om
ytterligare antidumpingatgarder pa bland annat
varmvalsat fran Ryssland, Iran och Brasilien. Det

har stor effekt pa tillgangen i Europa da detta ar
ramaterial till manga stora industrier, inte minst alla
rortillverkare. De maste nu kdpa mer europeiskt
material vilket fortsatter halla efterfragan pa hoga
nivaer. Ravarupriserna pa malm, legeringar och skrot
ar likasa fortsatt hoga.

Aven stélpriserna ligger nu p& héga nivaer och enligt
prognoserna forvantas ytterligare en prisékning for
Q1. Vi kommer antagligen att se en stark var 2018
med bra efterfragan och stigande priser. Darefter
ska vi nog inte rdkna med att varken priser eller
efterfragan kan 6ka mer. Eller kan de det?

Jag hoppas vi ses pa ELMIA dar vi kan beratta mer.
Bland annat hur vara investeringar gjort oss till
Nordens Vassaste Steel Service Center!

Richard Ralsgard, VD
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Vi har allt som behdvs;
Nytt rikiverk! Ny spaltlinje!

Det har varit ett minst sagt intensivt ar for oss.

Vi har en fortsatt hog efterfragan pa vara produk-
ter och under aret har den dessutom okat, da vi
upplever att var marknad inom svensk industri ar i
en glodhet hogkonjunktur. Det har varit en tuff ut-
maning da vi kombinerat med detta dven ska styra
vara stora investeringsprojekt pa plats samt produ-
cera och leverera med minsta mojliga storning.

Vikan tyvarr konstatera att vi i perioder inte har
kunnat leva upp till egna och kunders hogt stallda
krav pa korta ledtider och hog leveranssakerhet.
Detta &r for oss, som satter en &ra i att vara palitliga
och flexibla, ett jobbigt konstaterande.

Jag vill dock samtidigt beratta att vi slagit forsalj-
ningsrekord i levererad volym under bade maj och
juni manad, vilket pekar pa att vi trots allt ocksa
har gjort mycket ratt.

| drygt ett &r har vart nya riktverk varit i drift och
vi har nu en klipplinje dar vi producerar formatplat
med béasta planhet och kvalitet. Detta géller dven i
det tjockare intervallet och till kunder med de hégst
stéllda kraven, dér vi tidigare inte nddde &nda fram.
Under denna tid har utrustningen trimmats in och
operatorerna utbildats, for att kunna erbjuda korta
ledtider och hdg leveranssékerhet.

Spaltlinjen har varit i drift sedan i varas och den
ersatter, som vi tidigare beréttat, vara tva aldre
trotjanare. Den nya linjen innehaller betydligt mer
och modernare teknik och for véara operatorer har
det varit en spannande utmaning.

Spaltlinjen har nu borjat leverera de volymer vi
raknat med och utfallet &r av hogsta kvalitet.

Klipplinje

Andreas Aronsson, Marknadschef

Vi har utokat vart produktionsprogram och kan nu
hantera och producera tjockare material, tyngre
och storre coils, bade fran verk och till kund. Vi kan
dessutom hantera mer hoghallfasta stalsorter.

Det som nu aterstar i vart investeringsprojekt,
innan det &r helt slutfort, &r att i samband med
uppgraderingen av var packlinje aven flytta och
ansluta den till spaltlinjen. De tva enheterna sam-
manfogas till en toppmodern och hogeffektiv
flodesenhet, fran utgangscoil till spaltade eller
hasplade produkter pa pall eller vagga.

Med dessa investeringar fullbordade star vi fullt
redo att mota vara kunders behov av spaltade
och klippta produkter. Vi star laddade for ett
spannande 2018!

Hur kan vi hjélpa dig?

Andreas Aronsson, Marknadschef

Spaltlinje
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Magnelis® revolutionerar marknaden

Magnelis® ar en produkt som vi garna slar ett extra slag for. En revolutionerande

metallbeldggning som, jdmfort med motsvarande varmférzinkade beldggningar, ger

ett avsevart battre korrosionsmotstand.

Magnelis® &r den enda metallbeldggningen

for stal med 3% magnesium i legeringen. Den
noggrant utprévade magnesiumhalten ar
hemligheten bakom ett korrosionsmotstand
som &r vasentligt battre jamfért med andra
rostskyddsbehandlingar. Magnelis® kan i ménga
fall ersatta eftergalvaniserade detaljer, ibland
aven rostfria applikationer.

Produkten ger ett oslagbart skydd i tuffa, starkt
alkaliska miljcer eller i miljoer som innehéller
klorid och ammoniak. Korrosionstester visar att
tillsatsen av just 3% magnesium ger betydligt
battre korrosionsmotstand &n beldggningar med
lagre magnesiumhalt.

Magnelis® &r den enda, pad marknaden férekom-
mande magnesiumbeldggning, som godkants av

SITAC i den hogsta korrosivitetsklassen C5. Helt
enkelt en beldggning for dverlagset rostskydd!

Ytterligare en fordel &r att Magnelis® kan bear-
betas och svetsas pa samma satt som vanliga
metallbelagda stalsorter och kan levereras i
anpassade stalsorter for t.ex. formning genom
bojning, dragning och profilering.

Pa var hemsida finns rikligt med matnyttig in-
formation om produktens positiva egenskaper.
Du finner ocksa en lank till var helt nya Magnelis®
produktsida samt mojligheter att ladda ner C5-
godkannandet.

Ménga har redan upptédckt Magnelis® fordelar.
Kontakta oss du ocksa for ytterligare information!

Hur kan vi hjalpa dig?

Besdk oss pd Elmia Subcontactor

—
IR A AT A S =

ArcelorMittal BE Group SSC AB
Blekegatan 7

SE-652 21 Karlstad

Sweden

Vi ar med! Kommer du? ELMIA Underleveran-
térsmassan 14 —17 november 2017.

Kom och hélsa pa oss i var monter A06:26 och lat
oss fa beréatta allt om vara erbjudanden och pro-
dukter och — inte minst — om var revolutionerande
storséljare Magnelis®. Vi har det som behovs for
att 6ka din konkurrenskraft.

Vi bjuder pa entrébiljetten! Registrera dig snabbt
och enkelt pa arcelormittalbegroup.se.

Kundanpassade lésningar
fiér tunn- och bandplat

Besok oss pd Elmia

14-17 november ~<| @
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Varmt valkommen
Michael Andersson,
var nya innesdljare

| somras valde Marie Séderberg att avsluta sin

anstallning hos oss for att soka nya utmaningar.
Marie har varit en uppskattad person bade
bland kunder och oss kollegor och har alltid
haft kundens bésta som sin hogsta prioritet.

Samtidigt som vi tackar Marie for utmarkta
insatser, valkomnas var senaste forstarkning i
marknadsteamet.

Michael Andersson ar en 32-arig varmlanning
som bor i Kristinehamn med sambo och tva barn.
Han kommer ndrmast fran Scana Steel i Bjorne-
borg, dér han sedan 2006 jobbat som operatr,
produktionsplanerare, projektledare och inneséljare.

Erfarenhet fran olika positioner pa ett foretag
med egen produktion, kryddat med starka per-
sonliga egenskaper gor oss dvertygade om att
Michael kommer att passa bra in hos oss.

Ni kunder kommer i kontakterna med Michael
att méta en trevlig, ambitids, noggrann och
engagerad person som alltid kommer att gora
sitt basta for att |6sa era behov.

Valkommen, Michael!

| @8

ArcelorMittal

BE GROUP



