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Marknadskommentar

Stora utmaningar!

”... med hégt stéllda krav pa en flexibel, palitlig

och langsiktig partner”. Texten &r ett utdrag ur var
vision; var stravan och vart 16fte mot ER, vara kunder.
Hur ser det ut idag?

Vi ér alla ytterst medvetna om den situation som
VD summerar rader med den pagaende pandemin och radande
turbulens i var bransch med férseningar, hoga priser

PG N d em i sté l b risT och akut materialbrist som foljd. Istallet for att prata
)

om orsaker, brister och prishéjningar sa skulle jag

OC h p rl Sro Ce I vilja ta upp vad vi har gjort for att kunna leva upp till

Vad sjutton ar det som hander??!! Under 2020 fick var vision och vad vi arbetar med for att kunna ge

vi uppleva en berg-och-dalbana da stalaret borjade

starkt for att darefter avstanna nastan helt under Den storsta utmaningen dr utan tvekan den
Q2 da fordonsindustrin stingde ner p& grund av den radande materialbristen. Istéllet for att arbeta pa lek for att oka kvalitetskontrollen i slittningen.

den basta majliga servicen till vara kunder.
9 Tobias Fischer, Férsdljningschef

begynnande pandemin. Under senhdsten pabérjades att utdka var kundportfolj har vi valt att ta ett steg ~ Under H1 i dr s kommer vi ven att installera

en mycket stark uppgang i efterfrégan, framst fran tillbaka och fokusera pa att sakra leveranser till vara  automatiska separeraxlar i slittlinjen samt
fordonsindustrin, som just nu gar extremt bra i hela trogna kunder. Vi for en kontinuerlig dialog med automatisk emballering i var klipplinje. Allt for
Europa. Vi paverkas dock &ven av att kinesisk industri bade kunder, leverantérer och var interna produk- att fortsatt oka var effektivitet och kvalitet.

gar mycket starkt och slukar allt stal som finns i Asien. tion fér att I6sa, optimera och leverera till vara Under &ret som gatt har vi sett hur alla inom

Det leder till att det finns mycket lite asiatisk import till kunder. Det har lyckats 6ver forvéntan och vi har foretaget hugger i och gor allt de kan for att hjlpa
Europa samtidigt som europeiska stalverk kampar for idag en leveransprecision pa 95%, omstandighe- vara kunder och varandra mellan avdelningarna.
att svara upp mot efterfragan fran fordonsindustrin. terna till trots. Vi har till och med akut lyckats hjdlpa  Det har gett oss en fantastisk grund att sta pa och
Detta har lett till en stélkris dar det &r svart att fa tag flera kunder som normalt inte handlar hos oss. en tillférsikt infér framtiden. Tillsammans kommer
pa stal. Ledtiderna &r mycket langa och verken ar i Det kommer &ven en tid efter pandemi och vi ta oss igenom den rddande krisen och fort-
vissa fall redan fullbokade for hela forsta halvaret. materialbrister. Under det senaste &ret har vi lagt sétta att ge Er, véra kunder, den bésta tankbara

Bristen pa stal har lett till stora prishojningar i Q1 och mycket tid pa att forbittra vara system och var servicen. Den service och trygghet som Ni kan

som det ser ut just nu kommer hdjningarna i Q2 att bli utrustning. Var nya slittlinje ar nu fullt intrimmad férvanta Er fran ArcelorMittal BE Group SSC.
minst lika stora. Otroligt!

och produktionen l6per effektivt. Vi har installerat Hur kan vi hjalpa dig?

Under tiden far vi fortsatt hantera férutséttningarna automatisk méatning med laser for bredd och tjock-  Tobias Fischer, Férséljningschef
i en pandemi. Vi borjar val alla bli lite trotta pa de

begransningar som detta medfér, framfor allt socialt.

Dock far vi vél sdja att vi har lyckats hantera detta

véldigt bra, till exempel vad géller digitala méten,

arbete hemifran och handspritsgnuggande. Vi har

nog lart oss en del nyttiga saker men visst ska det bli

skont nar vi kan aterga till ett lite mer “normalt” liv.

Framfor allt vill vi kunna tréffa vara kunder igen!

Positivt under 2020 var att vi hade flera nyanstallda
som borjade leverera! Det ar mycket kul och inspire-
rande for en gamling som mig att fa in lite nytt blod.

Lat oss nu gora det basta majliga av de utmaningar
som vi star infér 2021. Vi kommer att géra allt vi kan
for att varda vara goda och mangariga kundrelatio-
ner. Det ar det viktigaste for oss i dessa tider!

Richard Ralsgard, VD Helautomatiskt emballering for vdr klipplinje
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Nyforvarv som vaxer i sina roller!

Under 2019 anstallde vi fler personer &n vad vi ndgonsin gjort under ett ar. Det har varit
jattespannande att fa in nya personer i vart fina féretag och under 2020 har vi sett dem
véxa in i sina nya roller pa ett mycket bra séatt. Har ar vara senaste nyforvarv; ny ekonomi-
chef, ny inképare och 2 unga, hungriga séljare - Valkomna Erika, Tobias, Carl och Sebastian!
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Erika Storner, Ekonomichef

Tobias Hult, Inképare

Tobias skickade en spontanansékan och timingen
kunde inte varit battre, da vi precis stod i begrepp
att soka en erfaren stalinkdpare.

Tobias har jobbat pé Volvo CE och darefter bade pa
Plannja och SSAB. Han vet pa sa vis en hel del om
stal och hur det ska kopas. Tack vare tjansten hos
oss kunde han komma tillbaka till Karlstad, efter att
ha jobbat i Smaland och Dalarna i manga ar. Séklart
att han ldngtade tillbaka till skona Varmeland!

Carl Berg von Linde, Ktindansvarig sdljare

Sebastian Majgren,
Kundansvarig sdljare

Trots sina blott 30 ar &r Sebastian en erfaren
resande séljare inom bland annat elektronik-
branschen. Han &r som han sjalv sdger, “van att
noéta dack” och alskar att vara ute hos kunder.
Sebastian sitter pa vart kontor i Karlstad och har
fullt upp pa fritiden med sina 2 sma barn och
pyssel med huset.

ArcelorMittal BE Group SSC AB
Blekegatan 7

SE-652 21 Karlstad

Sweden

Erika Storner, Ekonomichef

Véar Tommy Bergquist, ekonomichef hos oss i 32 ar
(1), gick i valfortjant pension forra aret och ersattes
av Erika Stérner.

Erika har mangérig erfarenhet av ekonomi och
redovisning. Hon kommer nérmast frén voestalpine
Precision Strip men har dven jobbat hos vart
systerforetag ArcelorMittal Construction, sa stal-
branschen kénner hon val tilll Erika gillar friluftsliv
och tar sig garna utfor en nypistad skidbacke.

Tebias Hult, Inképare @

Carl Berg von Linde,
Kundansvarig séljare

Carl &r anstalld vid vart kontor i Halmstad dar han i
dagsléget bade jobbar som inneséljare och kundan-
svarig for att pa sa satt lara sig allt om var bransch
och vara produkter.

Carl &r 28 ar och har tidigare jobbat med kund-
support inom elbranschen. P& fritiden lirar han
gérna nagra feta riff pa elgitarren!

Sebastian Majgren, Kundansvarig sdljare

T +4654851320
F +4654 851325
www.arcelormittalbegroup.se

Magnelis® -
fornyat certifikat for
korrosionsklass C5

Det &r med gladje och stolthet som vi kan
meddela att vart Magnelis® fatt sin C5-
klassificering férnyad. Magnelis® &r den enda
zinkmagnesiumbeldggning som uppnar denna
klass och som dérigenom ofta kan ersatta till
exempel eftergalvaniserade detaljer samt, i
vissa fall, rostfria applikationer.

P3 grund av det kraftigt 6kade intresset for
Magnelis® har ArcelorMittal 6kat produktions-
kapaciteten for att kunna tillgodose markna-
dens behov.

Tveka inte att kontakta ndgon av vdra kunniga
séljare sa kan vi beratta mer om hur just Ni kan
dra nytta av de stora fordelarna med Magnelis®

- Hur kan vi hjélpa dig?
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