KONSTEN ATT VERKA UTAN ATT SYNAS

- Viverkar utan att synas och
vaxer genom att vara en bra
partner, sdger Sture Berglund,
inképschef pa Aros Quality
Group.

BE Group och ArcelorMittal
BE Group SSC AB levererar
stalplat och aluminium till sju
av snabbvaxande AQ:s femton
produktionsanlaggningar.

Affarsidén for Aros Quality Group dr att
hjilpa industriféretag med produktion.

—Flera av vara kunder har ingen egen
produktion sd vi tar hand om den 4t
dem, siger Sture Berglund.

Produktionen skots av koncernens
sexton dotterbolag. Bolagen finns i Sve-
rige, Bulgarien, Estland och Kina och ar i
stor utstrackning sjdlvgdende.

— Vi har minimal administration och
det ar upp till varje bolag att skota sina
kort ritt. Vi har sa médnga olika typer
av verksamheter och kunder att det inte
hade lonat sig att skapa en mer enhetlig
koncern av det hela. Att kunna ta lokala
beslut for att gora kunden glad ar vikti-
gare an stordrift, siger Sture Berglund.

Komplett sortiment

Sture Berglund dr inképsansvarig for
hela koncernen. P4 inkopssidan dr det en
fordel att vara stor, for ddr finns syner-
gieffekterna. Forutom det dvergripande
ansvaret ir Sture Berglund kategorian-
svarig for stalinkop.

—Det dr oerhort viktigt att leveranto-

pa Aros Quality Group.

Mats Ahnberg, BE Groups sdljomradeschef industri nord, t v, moter Sture Berglund, inképschef

o

valsad, kallvalsad och belagd stdlplat.
Hela sortimentet i princip.

Sture Berglund prisar BE Groups sam-
giende med ArcelorMittal:

—Det ar viktigt for oss att Arcelor-
Mittal BE Group har ett steelservice-
center i ryggen, vilket gor att man kan
styra sin verksamhet pa ett helt annat
sdtt in om man skulle handla upp alla
dimensioner. Det dr grundférutsittning-
en. Dessutom ticker man in en stor del
av vart behov inom tunn- och bandplit.

Smidiga kontaktvagar

Sture Berglund uppskattar dven att de
smidiga kontaktviagarna med det nya
bolaget:

—Det dr en fordel att bara ha en eller
tvd personer att prata med. D3 blir det
ldttare att ta beslut.

Av stilet gors till exempel produkter
till fordons-, jarnvigs- och telekom-
industrin samt transformatorer och
andra typer av kraftprodukter.

Vilken blir den stora utmaningen for
er framover?

—Tanken ir att fortsitta viaxa. Just i
skrivande stund finns det billiga och bra
bolag och vi har en gynnsam ekonomisk
situation sa vi kan ju, om vi vill, bli
storre.

AROS
QuALITY
GROUP AB

B Grundades 1994 nar
ABB sélde ut delar av
verksamheten, vilka
sedan utgjorde grunden
i Aros Quality Systems
AB.

B Tva huvudverksam-
heter: komponenter av
plast, plat eller kabel
samt system/fardiga
produkter.

W 2000 anstallda.
Koncernledningen i
Vasteras, Enkdping och
Bastad.

B Omsattningsodkning:
Fran 359 miljoner kro-
nor 2003 till 1,7 miljar-
der kronor 2008.

H Tio dotterforetag i
Sverige och sex i Kina,
Estland, Bulgarien och
Italien.

M BE levererar till AQ
Lasertool, AQ Mekatro-
nik, AQ Parkoprint, AQ
Segerstréom & Svens-
son och AQ Enclosure
Systems.

ren har ett komplett sortiment. Vi vill ju
inte dela upp det pa det for ménga spela-
re. For att bli var leverantor inom stal ar
det sarskilt viktigt med ett bra sortiment.
Vi vet aldrig vilken volym vara kunder
behover i morgon sd ju storre standard-
sortiment leverantoren har desto littare
ar det for oss att jobba.

Hur moter BE Group och Arcelor-
Mittal BE Group dessa krav?

—Man idr ju en av de som har ett stort
sortiment, s man ar ju absolut med som
en av vara huvudleverantorer inom stél.

Vad koper ni av BE Group och Arcel-
orMittal BE Group SSC AB?

- Vi koper aluminiumplat samt varm-

SKOLBOKSEXEMPEL PA LYCKAT SAMARBETE

- Laga kontaktkostnader
och féarre férhandlingar,
sdger Thomas Andersson.

FOR ETT AR SEDAN bildade BE Group och
ArcelorMittal ett gemensamt steelservicecenter:
ArcelorMittal BE Group SSC AB.

— Affiren med AQ ar ett skolboksexempel pa
hur vi samarbetar och utnyttjar styrkorna som
vi har tillsammans. Gemensamt kan vi erbjuda
kunden helhetsl6sningar, siger Thomas Anders-
son, marknadschef pa ArcelorMittal BE Group
SSC AB.

— Vi har 6kat vara mojligheter avsevart med
det nya bolaget och méter kunden med ett gemen-

samt ansikte, siger Mats Ahnberg, siljomrades-
chef industri nord pa BE Group

For kunden blir det avsevart mycket smidigare
att bara behova ha kontakt med en part, trots
att man fér leveranser fran badde BE Group och
ArcelorMittal BE Group SSC.

— Det ar kostnadseffektivt for kunden att
handla av en bred leverantér med manga artiklar.
Kontaktkostnaderna blir 1dga och forhandling-
arna farre, siger Thomas Andersson.

Efter ett ar ar det nya bolaget nu i full gdng och

integrationen mellan BE Group och ArcelorMittal
har gatt enligt planerna.

— Vi har uppfyllt de malsittningar som vi satte
upp vid starten och ser med tillforsikt pa framti-
den. Nu hoppas vi att annu fler kunder upptacker
fordelarna med att anlita BE Group och Arcelor-
Mittal BE Group SSC, sdger Thomas Andersson.

Aros Quality
Group hjélper
industriféretag
som inte har
egen produk-
tion.




